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MATSUTAKE-SEMINAARI, Kihni¢ 23.-25.9.2007

MITEN MATSUTAKE SAADAAN JAPANIN MARKKINOILLE? Paperisota ja miten
siitd selvitaan

Esityksen tavoitteena on esittdd matsutake-sienen vientiprosessi Japaniin. Prosessin
vaiheet, ostajan ja myyjan velvollisuudet, kuljetus- ja tullausmenettelyt seké niihin
liittyvat asiakirjat ovat keskeisié.

Matsutakelle on tyypillistd, ettd se on saatava mahdollisimman tuoreena asiakkaiden
saataville. Tdma asettaa useita haasteita seké ostajalle ettd myyjalle. Kasvisten viennissa
on lukuisia rajoituksia mm. niiden herkén pilaantumisen ja kasvitautien leviamisen
vuoksi. Matsutaken kohdalla sienen ika vaikuttaa myds hintaan. Suomalaisten tuotteiden
viennissa noudatetaan EU:n tullimaarayksia. Liséksi tuonnissa Japaniin on tunnettava
mya0s sikaldiset tuontimaaraykset. Sienet on siis tulliselvitettava sekd Suomessa etta
Japanissa. Sienten liikkuminen edellyttd4 vaadittavien asiakirjojen esittdmista, osa
japaninkielisina.

Oudot markkinat ja kdytannot lisdévat myyjan ja ostajan riskid. Téstd syysta ostajan ja
myyjan velvollisuudet on tarkasti selvitettdva. Kansainvéliset toimituslausekkeet
(Incoterms 2000) méarittelevat nama vastuut selkeésti. Kokonaan vastuuta ei voi vierittaa
ostajalle. Myyjan vastuisiin kuuluu aina asianmukainen vientipakkaus. Myyjalle pienin
riski on esim. lausekkeessa FCA Parkano ”vapaasti ensimmaisella rahdinkuljettajalla
Parkanossa”, jolloin myyja hoitaa vientiselvityksen, mutta vastuu sienistd, myds niiden
pilaantumisesta, on ostajalla Parkanosta eteenpain. Nain myyja valttyy myoés kuljetusten
jarjestamiseltd seka vienti- ja tuontimuodollisuuksilta. Toisaalta hinta on alhaisempi eika
han pysty kontrolloimaan kuljetusta. Jos ostaja ei halua mitdan vastuuta toimituksesta,
kéytetdan esim. lauseketta DDP Tokyo (toimitettuna tullattuna Tokiossa). Talléin myyja
hankkii tarvittavat luvat, asiakirjat, jarjestdd kuljetuksen ja hoitaa tullauksen seka
Suomessa ettd Japanissa. Useita valimuotoja vastuiden jaosta on myds olemassa.

Toimitusketjun vaiheet ovat lyhyesti seuraavat: poiminta — toimitus kerdyspaikalle —
kotimaan kuljetus — pakkaus - vientitullaus Suomessa — ulkomaan kuljetus (lentorahti) —
tuontitullaus Japanissa — jatkokuljetus Japanissa — myynti. Todellisuudessa sienié
kasitelladn monessa eri vaiheessa. Yksi kriittinen kohta ketjussa on, miten nopeasti sienet



saadaan metsasta pakattaviksi vientikuntoon. Toinen kriittinen kohta on kuljetuslampétila
ja sen sailyttdminen. Kylma-/viiled lentokuljetus on paras, mutta kallein vaihtoehto.
Kylmakuljetusketjun sailyttdminen kerayspisteelté japanilaiselle asiakkaalle on
haasteellista. On erittain tarkeaa, ettd ostaja ja myyja neuvottelevat keskenaan
jarjestelyistd. Ostajan/maahantuojan asiantuntemusta kannattaa kayttaa virheiden
valttdmiseksi.



