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Herkkutatin oston kehittdja Suomessa vuodesta 1995 alkaen

MITEN SAADA MATSUTAKE METSASTA?

Jos tieto alkavasta sadosta tulee ostajalle heti, poimijoita on paljon ja vahva osto alkaa heti, matsutake
ehké pystyy nousemaan erikoisuudesta vientimenestykseen. Tonnit ja eurot ovat menestyksen
lahjomattomat mittarit. Herkkutatille timéa on onnistunut 13 viime vuoden aikana. Molemmat sienet
tulevat Suomessa joskus jonnekin joksikin aikaa.

Markkinoiltaankin herkkutatti ja matsutake muistuttavat toisiaan. Kaukana on eksoottinen maa, jonka
markkinat vetavat kaiken mitd pystymme toimittamaan. Herkkutatin ongelmien ratkaisuista kannattaa
ottaa opiksi soveltuvat kohdat. Toukkaantumisen ja sdilyvyyden kannalta matsutake on helpompi.

Tieddmme vield kovin vahan Suomen matsutaken satomaaristd, huippusatojen sijainneista,
alkamishetkistd, satojen kestoista, laatuvaihteluista tai poimijoiden ansioista. Herkkutatista tietoa on
karttunut kantapddn kautta. Lupaavaa ja kenttatyon kannalta masentavaa on tietdd, ettd matsutakea on
l6ytynyt eri puolilta maatamme. Enempaé ei tiedetty herkkutatistakaan runsas vuosikymmen sitten.

Toimiva herkkutattikauppa on levinnyt Pohjois-Karjalan ulkopuolelle 1t8-Savoon, Péijat-Hameeseen,
Kiuruvedelle, Satakuntaan ja Oulujérven ymparistoon karsivéllisell& talvisella tatti-iltakoulutuksella.
Koulutuksen elimellinen osa on ollut Dalla Valle Oy:n ostolupaus péivittdin kaikelle herkkutatille,
mikéli sato on hyva ja paljon poimijoita lahtee heti liikkeelle tattihalytykselld. Monessa maakunnassa
tattikulttuuri ei ponnisteluista huolimatta ole lahtenyt kehittymaan.

Ainoa luotettava tieto alkavasta sadosta tulee koulutetuilta poimijoilta puhelinsoitolla Loreno Dalla
Vallelle tai minulle. Herkkutatin huippusadossa 2003 kentén osto oli jo lahes 100 tonnia paivéssa, kun
tutkijatahot valittivat mediassa tuutin taydelté sienien puutetta. Median varaan ei oston ohjausta voi
rakentaa. Paivaakaan ei riitd hukattavaksi lyhyessa sadossa.

Poimijoiden soittojen jalkeen Dalla Valle organisoi jokailtaisen oston parissa vuorokaudessa
satoalueelle. Tehokkaimmillaan alueen poimijat saavat aamulla kdnnykk&ansa hélytyksen tekstiviestind
ja ehtivat jo poimintaan ja myyntiin saman péivén iltana kuten Satakunnassa. Pohjois-Karjalassa
ilmoitus Karjalaisessa riittdd. Muualla mediakentta on repaleisempi ja tdsmatekstiviesti korvaamaton.
Sadon edetessa kotisivu ohjaa hyvin, silla useimpien poimijoiden lahipiiriin kuuluu nettikansaa. Osto
joka pdiva nostaa maaraa ja laatua.

Pidan 100 tonnin ostoa hyvana herkkutattivuotena. Vuotuisella toimitusvarmuudella on suuri merkitys
tuontimaassa. Télla vuosituhannella on ollut vain hyvid vuosia. Vuonna 2002 hyva sato oli vain
Pohjois-Karjalassa, mutta vuonna 2005 vain Satakunnassa. Satotiedon varhaisen saamisen takia eri
puolilla maata on oltava poimijoita, jotka soittavat heti lupaavasta tilanteesta alati paivystavélle
yrittdjalle. Matsutaken hyvid vuosia lienevét olleet 1998, 2004 ja 2007. Osto parhaana vuonna 2007 on
ollut ilmeisesti alle yhden tonnin.

llman viisasta kenttdkoulutusta lupaavilla alueilla en pid& matsutaken menestystd mahdollisena.

Kuntaan on kerralla luotava vuosia kestavé pysyva valmius nopeaan ja laajaan liikkeelle 1ahtdon
matsutakesadon yllattaessd. Halytysrekisteri satoalueen poimijoiden kdnnykk&numeroista riittaa.
Metsassa viihtyvét ihmiset kelpaavat poimijoiksi. Hyvé hajuaisti on eduksi.

Yrittdjalta vaaditaan paljon. Raha ei saa loppua. Halytyspaivystyksen on kestettdvé juhannuksesta
lokakuuhun. Tuontimaan kieli ja kulttuuri on osattava tai sielld on oltava luotettava ja varakas
kumppani. Poimijareklamaatiot on hoidettava viimeisen péélle. Logistiikkanerous on toivottavaa.
Nuuka on oltava, muuten kulut rydstaytyvét. Poimijakoulutusta ei kannata ottaa yrityksen tehtavaksi,
vaan se kuuluu poimijoille.
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